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1. O Programa Centelha




O PROGRAMA CENTELHA E UMA INICIATIVA DE
FOMENTO AO EMPREENDEDORISMO INOVADOR QUE
OFERECE RECURSOS FINANCEIROS, CAPACITAGCOESE
SUPORTE PARA TRANSFORMAR IDEIAS INOVADORAS
EM EMPREENDIMENTOS DE SUCESSO

O Programa & promovido pelo Ministério da Ciéncia, Tecnologia e
Inovagdo (MCTI), pela Financiadora de Estudos e Projetos (Finep), o
Conselho Nacional de Desenvolvimento Cientifico e Tecnologico (CNPq),
em parceria com o Conselho Nacional das Fundagoes Estaduais de
Amparo a Pesquisa (CONFAP) e a Fundacdo CERTI, com execucdo
descentralizada das instituicoes parceiras em cada estado participante,

geralmente as Fundagdes de Amparo a Pesquisa e Inovagdo estadual.




Objetivos do Programa Centelha
¢ GERAR NOVAS

EMPRESAS
prioritariamente a partir do

conhecimento gerado nas ICTls.

Estimular a criagcdo de empreendimentos inovadores,

a partir da geracdo de novas ideias, e disseminar a

g
O

cultura do empreendedorismo inovador em todo

territdrio nacional, incentivando a mobilizagdo e a GERAR INOVACOES
. o . . de interesse direto da
articulacdo institucional dos atores nos ecossistemas sociedade e de empresas =

locais, estaduais e regionais de inovacdo do pais.

FORMAR CULTURA
E FORTALECER O

»
@ ECOSSISTEMA

de empreendedorismo inovador



Quem pode participar?

Podem participar pessoas fisicas que atendam ds
exigéncias do Edital ou empresas com faturamento
anual bruto de até R$ 4.800.000,00 (quatro milhdes e
oitocentos mil reais) criadas e formalizadas a partir do
Programa ou com até 12 meses da criagéo da
empresdad, contado a partir do langcamento do Edital.



Até RS 80 mil em subvencdo econdmica +

g O
Beneficios Até RS 50 mil em bolsas CNPq +

PARA OS EMPREENDEDORES

O
A ©
lll % Ng

RECURSOS FINANCEIROS BOLSAS DE APOIO TECNICO CAPACITACAOE SUPORTE SERVICOS DEPARCEIROS AMPI.IAQﬂO DENETWORK
via subveng¢&o econdmica do CNPq para alavancar o negécio darede Centelha e divulgagdo daempresa
PARA OS ESTADOS PARTICIPANTES PARA O BRASIL

v Recebimento de metodologia consolidada para o v Disseminacdo da cultura do empreendedorismo
fomento a projetos de inovacdo; inovador;

v Fortalecimento dos estados e de suas Fundagdes de v Aplicac@o de pesquisas desenvolvidas por alunos,
Amparo a Pesquisa; egressos e pesquisadores das ICTs brasileiras;

v Capacitacdo da equipe executora local, v Geracdo de empresas inovadoras e empregos

v Articulagdo institucional dos atores da regido; qualificados;

v Modernizacdo da economia com as solucdes geradas
pelas empresas contempladas.

<

Recursos financeiro para repasse Ads empresas
contempladas.



A metodologia

Etapal Etapa 2 Etapa 3 Etapa 4 Etapa 5

Acompanhamento

» Execu¢do do fomento

Fase 2

Fasel

Contrqtqgﬁo « Desenvolvimento da solu¢do
inovadora e do negécio
* Interacdo com potenciais clientes
e investidores

Ideia inovadora

Projeto de fomento

o
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Articulac

Fomento até 47 projetos

‘ FASE 2: 100 projetos

FASE 1: 200 ideias




2. Como inscrever
uma ideia inovadora?




CADASTRO DE USUARIO

FAZER LOGIN NO Canlotha

b
CENTELHA | |
™"

1. Acesse

programacentelha.com.br/pi

Programa Centelha
PIAUI

cligue no botdo

Conheca os principais nimeros do Programa Centelha | Pl

© 6 0

“Inscreva-se” e
faca seu

cadastro
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CADASTRO DE USUARIO

Cadastro

Pagina Inicial Bem-vindo ao Portal do Programa Centelha | CE

Dados cadastrais

Politica de cadastro O Portal do Programa Centelha é um instrumento criac ogdo do empreendedorismo inovador no Brasil. Ao se
cadastrar no portal, vocé podera propor suas ideias inovauuias, e consonancia com as regras do edital, e ter acesso a
diversos contetidos sobre empreendedorismo e inovagao.

Cadastro

Passo anterior

Pagina Inical Cadastro de Participante

Dados cadastrais

Politica de cadastro Preencha os campos abaixo para completar seu cadastro como participante. Com esse cadastro vocé podera submeter sua

ideia inovadora, assistir s capacitacées e ser incluido como membro de uma equipe.

Dados cadastrais

Nome completo Inserir nome e sobrenome, conforme sua carteira de identidade
Email Email Confirmar email
Senha Senha Confirmar senha
Data de nascimento Ex.: DD/MM/AAAA

Género Selecione um género v



O EDITAL E CAPACITACOES DISPONIVEIS

2. Leia o edital 3. Assista ds capacitacgoes

Edital 006/2025

Programa Macional de Apoio a Geracdo de Empreendimentos Inovadores . .
Programa Centelha 3 Piaui Fase 1 - Ideias Inovadoras P Reproduzir tudo

0 Governo do Estado de Piaui, por meio da Fundagio de Amparo & Pesquisa do Estado do Piaui Prof.
Afonso Sena Gongalves' - FAPEF] e da Agéncia de Atragdo de Investimentos Estratégicos do Piaui —
Investe Pizui, através do Ministério da Ciéncia, Tecnologia e Inovagdo - MCTI, da Financiadora de

. ; - N . \ 4 A 2 g TIFICANDG .
Estudos e Projetos - FINEP e do Conselho Macional de Des:anmlwmenm Cientifico & Tfacnuloglcu - O PROGRA . X k - PARTUNIDADES v ERCADO ALVO
CMPg, em parceria com o Conselho Macional das Funmdagdes Estaduais de Amparc a Pesquisa - CENTELH. y J e EGOCIO f DIFERENCIACAO

CONFAP e com a Fundagic CERTI, nmo ambito do Contrate de Descentralizagic de Recursos br o
Destinados & Subvencio Econdmica M.2 03.25.0392.00 (Ref3565/24), tornam pablico o langamento
deste Edital & convidam os interessados a apresentarem propostas de inovagio para obtencio de

apoio financeiro na forma de subvengio econdmica e bolsas de fomento tecnoldgico e extens3o O Programa Centelha ' Transformando Ideias em : Validagdo de Ideias ! Identificando Oportunidades : Definigdo do Mercado Alvo e ‘! Estruturando Equipes :
inovadora, nos termos 3 seguir estabelecidos. 3 5 oi z iach
£ Programa Centelha Inovagao Programa Centelha de Negocio Diferenciagao Inovadoras
. 21 mil visualizacbes * ha 6 anos Programa Centelha 8,4 mil visualizagdes * hé 6 anos Programa Centelha Programa Centelha Programa Centelha
1. OBJETIVO DO PROGRAMA CENTELHA (PIAUIT) 12 mil visualizagdes « ha 6 anos 14 mil visualizagdes + ha 6 anos 8,9 mil visualizagbes + ha 6 anos 9,5 mil visualiza¢cdes + ha 6 anos

1.1 O Programa Centelha Piaui tem come objetivo estimular o empresndedorismo inovador por meio
de capacitagbes para o desenvolvimento de produtos (bens efou serviges) ou de processos
inovadores e, apoiar por meic da concessdc de recursos de subven¢ic econdmica (recursos niao .
reembolséveis) & Bolsas de Fomento Tecnologico e Extensdo Inovadora, a geragdo de empresas de Fase 2 - Pl'Ojeto de Fomento ’ Reproduzir tudo
base tecnolégica a partir da transformacio de ideias inovadoras em negécios que INCOrpoOrem Novas
tecnologias aos setores econdmicos estratégicos do estade de Plaui.

2. RECURSO0S FINANCEIROS A SEREM CONCEDIDOS

2.1 Serdo destinados & concessde de subvencdo econdmica @ inovacdo, em apoie a5 propostas 3 PLANEJANDO 3 PROPOSTA
aprovadas, recursos ne valor global de RS 3.760.000,00 (trés milhBes, setecentos e sessenta mil
reais), sendo RS 3.008.000,00 (trés milhdes e oito mil reais), oriundos do Fundo Nacienal de
Desenvolvimente Cientifico e Tecnoldgico — FNDCT/FINEP e RS 752.000,00 (setecentos e cinguenta
dois mil reais) provenientes da Contrapartida Estadual da FAPEPI.

. = JORNADADE UM
TECNOLOGIAS E ! 0 MVP - f

TENDENCIAS EMPREENDEDOR - DE VALOR

Tecnologias e Tendéncias ! Planejando o MVP ! Estratégias de Comunicagdo : Jornada de um : Propostade Valor ! Modelos de Receita :
2.} Os recursos disponibilizados serdo concedidos 3 subveng3o econdmica de até 47 (guarenta & ded
sete] projetos de inovagdo, no valor unitdrio de até RS 20.000,00 [citenta mil reais), limitado & Programa Centelha Programa Centelha Programa Centelha empreencador Programa Centetha Programa Centelha
disponibilidade orgamentdria citada no item 2.1 4,8 mil visualizagdes * ha 6 anos 15 mil visualizacoes * ha 6 anos 10 mil visualizacoes * ha 6 anos Programa Centelha 21 mil visualizacoes * ha 6 anos 11 mil visualizacoes * ha 6 anos

. . . ) I . ) - 4,8 mil visualizacGes - ha 6 anos
2.3 Sera destinado o valor de até RS 50.000,00 [cinguenta mil reais) por projeto de inovacdo, para a

concessdo de Bolsas de Fomento Tecnoldgico e Extensdo Inovadora oriundos do Conselho Nacional
de Desenvelvimento Cientifico & Tecnoldgico - CNPg.

3. CRITERIOS DE ELEGIBILIDADE

3.1 As propestas inovadoras poderdo ser submetidas ao Programa Centelha por pessoas fisicas sem
empresa constituida e por pessoas fisicas representantes de empresas formalmente constituidas. Os
requisitos para participagdo no Programa, cuja comprovacdo serd indispensavel para a posterior
contratagdo, s30 o5 seguintes:

o Eeatnatsis anlashaut 1/22
¥ -]

-
=
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FORMULARIO DE IDEIA

4. |nscreva a ideia inovadora:

DESCRI(}AO DA OPORTUNIDADE Descricéo do problema a solucdo ird resolver e da

oportunidade de mercado identificada

SOLUC} AO PROPOSTA Descricdo do solugdo inovadorad proposta, estagio de

desenvolvimento e diferenciais de inovag¢do

Descricdo dos impactos socioambientais gerados e
contribuicdo com os ODS da ONU

IMPACTO SOCIOAMBIENTAL

Descricdo da equipe de execucdo da proposta, sua
capacidade técnica e dedicagdo ao projeto

EQUIPE EXECUTORA

13



FORMULARIO DE IDEIA

Cadastrar Minha Ideia Inovadora

Identificacéo da ldeia

Oportunidade ODO[tU[]idadC

Solucao
Descricao da Oportunidade/Problema
Impacto Socioambiental

Descreva, de forma objetiva, que problema(s) sua ideia pretende solucionar. Vocé pode destacar pontos como: as

Equipe
oportunidades que existem no mercado para a introdugao de sua ideia inovadora de Produto, Servico ou Processo;
Historico Também pode destacar problema socioambiental que se propoe a resoiver.
Midias

Submissao da Proposta

restam 1000 caracteres

-

1 Salvar rascunho

14



PROCESSO DE AVALIACAO

Dupla Avaliacgéio + Avaliagéo de Arbitro: em todas as fases as ideias
e projetos serdo avaliadas por dois especialistas distintos, com
possibilidade de avaliagdo por um terceiro avaliador (arbitro).

Rede de Avaliadores: os especialistas seréo cadastrados em um
Banco Nacional de Avaliadores.

Capacitac¢oes: os avaliadores receberdo capacitacdes para o
alinhamento dos critérios de avaliagdo.

15



Critérios de Avaliagéo

NOTA FASE1

(2*S+M+E+1) /5

Onde cada critério poderd alcancar de 1a 5 pontos:

S = Solucdo

M = Mercado

| = Impacto Socioambiental
E = Equipe Executora



Cronograma

Datas/Prazos
Atividades
Inicio Término

Lancamento da Chamada Publica 10/10/2025
Fase 1 - Submissao das ideias inovadoras 10/10/2025 | 24/11/2025
Avaliacao e selecdo das ideias inovadoras — Fase 1 25/11/2025 | 14/01/2026
Divulgacao do resultado preliminar das Ideias Inovadoras aprovadas —Fase 1 15/01/2026
Prazo para Interposicdo de recursos administrativos na Fase 1 16/01/2026 | 25/01/2026
Divulgacao do resultado final das Ideias Inovadoras selecionadas na Fase 1 03/02/2026
Fase 2 — Submissdo dos Projetos de Fomento 04/02/2026 | 24/02/2026
Avaliacao e selecdo dos Projetos de Fomento — Fase 2 25/02/2026 | 25/03/2026
Eli\FJ:;Eazt;ﬁﬂ do resultado preliminar dos Projetos de Fomento aprovados 26/03/2026
Prazo para interposicao de recursos administrativos na Fase 2 27/03/2026 | 05/04/2026
:zzllg.agﬁn do resultado final dos Projetos de Fomento aprovados na 13/04/2026
Publicacdo no Diario Oficial do Estado 14/04/2026




CENTELHA
INSCREVA-SE ATE

\

o

e

.-




1/

contato@programacentelha.com.br

§ [programacentelha
‘ “ @programacentelha
[ /programacentelha

[programacentelha

Coexecucdo: Execucgdo estadual:
g™ = -
NS i ‘ i 2 IR
DE AMPARO A PESQUISA /' '
o re A 4 DO PIAUI - FAPEPI _.f AQUITEM TRABALHO.
InvestePiaui s =
Parceria: Promocgao:

o . h . V’ inlo o GOVERNO DO
© certi €poovae O FNDCT @cnPg Finep? i BRABIL

ING‘I’M;iDE PrAQUISA DO LADC DO POVO BRASILEIRO


mailto:contato@programacentelha.com.br




Propdsito da oficina

Apoiar a transformacao de boas ideias em propostas soélidas
e inovadoras, prontas para o edital Centelha Piaui.

Problema/ Solucdo

Oportunidade e Proposta de valor
definido formuladas

e impacto
socioambiental
identificados




Compreender o usuario
Conversando com o usuario
Mapa de Empatia

Traduzir a ideia em proposta

Conceilto de Alto Nivel
Canvas da Proposta de Valor

Como funciona:

Organizac¢ao do seu projeto

Entender o trabalho do usudrio /"
Job to be Done v L\

Identificar inovacao e impacto
ldentificar ODS que sua solucao atende



ah
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* COMPREENDER
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Conversando
com O usuario

O que devo fazer?

Entreviste as pPessoas Construa sua persona

Descubra em entrevistas com Defina qual o perfil do usuario

perguntas abertas quais s30 as final corresponde ao arquétipo da

orioridades, as dores, os prazeres pessoa que adotaria sua solucao

5 6 bl de seu Usdre para realizar o trabalho que deseja

Defina seu tamanho de mercado

Com base na sua persona, compreenda o que Isso significa em

NnUumero de pessoas atingidas



Dica: Ao entrevistar pessoas,
seja ouvinte, e nao vendedor

Tipo de Entrevista

Estrutura

Flexibilidade

Padronizacao

Uso Comum

Estruturada

Roteiro de perguntas fixo
e pré-determinado.

Baixa; o entrevistador
deve seguir o roteiro
rigidamente.

Alta; garante que todos os
entrevistados respondam
as mesmas perguntas na

mesma ordem.

Pesquisa quantitativa,
selecao de pessoal em
grande escala.

Nao Estruturada

Nao ha um roteiro fixo;
a conversa flui
naturalmente.

Alta; permite explorar
topicos emergentes e
aprofundar nas respostas.

Baixa; cada entrevista
pode ser unica.

Pesquisa exploratoria,
aconselhamento,
entrevistas clinicas.

Semi-Estruturada

Roteiro com temas ou
perguntas principais,
mas com liberdade para
aprofundar e desviar.

Média/Alta; combina a
profundidade da nao
estruturada com algum
foco.

Média; os topicos centrais
sao abordados, mas a
formulacao das
perguntas pode variar.

Pesquisa qualitativa,
estudos de caso,
entrevistas aprofundadas.




Startup

O Usuario Final > Piaui

Que tipo de pessoas
procuramos?

Em uma frase curta, por que o
usuario final precisa da sua
solucao?




Startup
> Piaui

O Usuario Final

Que tipo de pessoas
procuramos?

Sexo masculino, 35 anos, residente em Teresina, Ensino Superior Completo,
Produtos substitutos: Startup Nordeste, incubadoras, aceleradoras
~ . Eventos de Startups, Eventos de pesquisa académica, eventos sobre inovacao e
Pontos de Congregacao: . . o
tecnologia, grupos de whatsapp sobre startups e comunidades regionais

Acorda cedo, vai pro trabalho, no almoco faz reunides sobre o projeto, volta pro turno

Dia na Vida: da tarde, segue fazendo reunides, estudando, ou desenvolvendo o projeto no turno da
noite
.« e . Validar ideia no mercado, Encontrar investimentos ou fomentos para impulsionar seu
Prioridades: . . . . .
projeto, Construir produto, Vender, estabilidade financeira
Em uma frase curta, por que o A Startup Piaui oferece suporte guiado para startups em diferentes estagio de

desenvolvimento, com metodologia baseada nos 24 Passos do
Empreendedorismo Disciplinado, suporte de mentores e acesso a rede de

usuario final precisa da sua

solucao? networking Investe Piaui e Piaui Instituto de Tecnologia.




Mapa de Empatia

Startup
> Piaui

O que Ouve
O que o chefe diz,

o que a familia pensa
0O que os amigos falam

/

O que Pensa & Sente

Medos, desejos, angustias, sonhos

O que Ve
O ambiente em que est3,
amigos, familia, trabalho

O que Fala & Faz
Declaracoes e comportamentos que
a posicionam em seu ambiente social

Fragquezas, medos, desafios, obstaculos, incertezas

Ganhos

Desejos, necessidades, métricas de sucesso, geradores de prazer




Inseguranca financeira Proposito em impacto social
Solidao no desenvolvimento do projeto Ansiedade para o0 sucesso

O que Pensa & Sente

Medos, desejos, angustias, sonhos

e Boletos;
Empreender € dificill;
. tempo escasso;
Nao da pra ter o Ouv videos sobre
estabilidade ao A N ® \ o0aqueve .
Squeocieleds, Q empreendedorismo
empreender' o que a familia pensa O ambiente em que est3,
, _ o ’ O que os amigos falam amigos, familia, trabalho na internet; cursos
E preciso priorizar . -
EAD sobre inovacao
o tempo
e startups
O que Fala & Faz
Declaracoes e comportamentos que
a posicionam em seu ambiente social
Entusiasta sobre impacto social Trabalha CLT em tempo integral
Entrevista usuarios diariamente Trabalha no projeto no tempo livre

Dores

Fraquezas, medos, desafios, obstaculos, incertezas

Medo de falhar publicamente; falta de

Ganhos

Desejos, necessidades, métricas de sucesso, geradores de prazer

Validar solucao; conseguir investimento;

recursos para MVP; falta de conhecimento construir rede potente; passar tempo de
sobre empreendedorismo, falta de suporte qualidade com a familia

Startup
? Piaui
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O trabalho a ser feito > Paot "
Job To Be Done

Tarefas que o cliente precisa executar, problemas que quer resolver
ou necessidades a satisfazer.

Incluem dimensoes funcmnals, socms, emocionais
(Osterwalder & Pigneur, 2014).

:X Jobs Funcionais 1 12 Jobs Sociais 1 102 Jobs Emocionais

O que o usuadrio precisa Como o usudrio quer O que o usuario quer SENTIR
FAZER, concretamente. SER PERCEBIDO enquanto ao completar o trabalho.
faz o trabalho,

Envolve tarefas objetivas, Abrange estados internos:
medidas de sucesso tangiveis Relaciona-se a status, seguranca, confiancga, alivio,

(tempo, custo, desempenho). aceitacao, identidade no grupo orgulho, prazer.




JOB TO BE DONE:
A JORNADA DO USUARIO

SEM A SUA SOLUCAO

Gatilho Processo Resultado esperado

O gue motiva 0 usuario a O passo a passo que o O objetivo final de
executar um trabalho: usuario precisa fazer para qualgquer trabalho: seja
podem ser emocoes, atingir seu objetivo. pagar uma conta ou abrir
necessidades, obrigacoes uma empresa.

profissionals, prazeres, etc.




O trabalho a ser feito

Job To Be Done

Startup
> Piaui

O Job to be done do Startup Piaui comeca aqui:

:X Jobs Funcionais w

O que o usuario precisa
FAZER, concretamente.

Desenvolver o produto e
colocar no mercado sem abrir
mao da fonte de renda atual

criada e na tecnhologia utilizada

302 Jobs Sociais l

Como o usuario quer
SER PERCEBIDO enquanto
faz o trabalho,

Autoridade no mercado
definido,-na proposta de valor

para desenvolver sua solucao

12 Jobs Emocionais

O que o usuario quer SENTIR
ao completar o trabalho.

Autonomia, flexibilidade,
seguranca, confianca




JOB TO BE DONE:
A JORNADA DO USUARIO

COM A SUA SOLUCAO

GATILHO

PROCURAR

ESCOLHER

USAR

AVALIAR

CONFIAR

O que incomodou o usudrio?
Descreva o cendrio.

O usuario se sente
Inseguro com sua
capacidade de
empreender

“O maior desafio foi eu
desconhecer
completamente o mundo
de negdcios, o mundo
das startups. Nunca tive
nenhuma experiéncia
com isso”

Onde e como ele procurou
alternativas?

Procurou na
Internet e
descobriu o evento
Meetup Startup
Piaui

Quais os fatores que
levaram ele a escolher?
(cuidado com preco e
tempo, dificilmente é isto)

O Programa é
gratuito, as
capacitacoes
acontecem fora do
horario comercial,
tem um canal
direcionado de
duvidas, e confia
no trabalho da
Investe Piaui

Conte o passo a passo que o
usudrio usou sua solucdao.

Se inscreveu pelo site do
programa, fez a
qualificacao, participou
das capacitacoes, fez as
pesquisas e atividades
apresentadas, criou um
modelo da solucao, criou
um prototipo, abriu um
CNPJ, realizou as
primeiras vendas,
aperfeicoou o produto,
desenvolveu o marketing
e agora esta integral na
gestao da startup.

Como ele percebeu o
beneficio?

Quando suas
ideias comecaram
a ganhar forma e
ele descobriu que
estava escolhendo
O usuario errado
para seu produto

O que levaria o usudrio a
buscar o produto
novamente?

A confianca de que
O programa
consegue oferecer
suporte no
desenvolvimento
de novos negocios




Persona do Usuario Final

Nome Cargo/Fungao

Alexandre Técnico em Engenharia

COMPORTAMENTOS / HABITOS

Comportamento 1: Trabalha ou estuda em tempo
integral
Comportamento 2: Testa sua ideia no tempo livre

Alexandre,
técnico em
engenharia com
uma startup em
ideacao, busca
estrutura e
mentoria para
validar e
monetizar sua
ideia.

Idade Localizacdo Comportamento 3: Vai em eventos para networking

35 Anos Teresina/Piaui Comportamento 4: Busca ter acesso a editais de
fomento

CITAQC)ESIASPAS PRIORIDADES DA PERSONA

"O maior desafio foi eu desconhecer
completamente o mundo de
negocios, o mundo das startups.
Nunca tive nenhuma experiéncia
com isso."

"O que esta faltando para ganhar o
primeiro milhao € amadurecer mais
o produto em si e conseguir
alcancar o meu publico de fato e me
consolidar no mercado."

"O meu maior desafio hoje &
conectar com uma pessoa que
entenda disso. [...] Eu sou comercial
[...] mas eu ndo sou a pessoa que
vai desenvolver isso."

Prioridade 1: Validar ideia no mercado

Prioridade 2: Encontrar investimentos ou fomentos para
impulsionar seu projeto.

Prioridade 3: Construir produto

Prioridade 4: Vender

PRINCIPAIS MiDIAS/CANAIS DE CONTATO

Canal 1: Instagram

Canal 2: Grupos de comunidade
Canal 3: Eventos locais de Inovacgao
Canal 4: WhatsApp

Canal 5: E-mall

Startup
? Piaui

Gatilho

Percebeu que, apesar de ter uma ideia
com potencial e uma dor real
identificada, estava perdido sobre
como transformar isso em um produto
e negocio estruturado.

Processo

Pesquisar sobre o negdcio, descobrir
possiveis sOcios, pessoas e
conhecimentos que podem ajudar no
desenvolvimento da solucao, construir
e validar o produto.

Resultado esperado

Receber apoio pratico, orientacao
PasSO a passo e acesso a uma rede de
mentores e ferramentas que a ajudem
a tirar sua startup do papel com
clareza, seguranca e proposito.
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Conceito de Alto Nivel de Produto

Funcdes que entregam os

Prioridade da persona Beneficios do Produto . .
beneficios
Validar ideia no mercado Suporte para d§s§oberta de Capautac;ap em imersdes na
mercado e usuario final metodologia baseada no MIT

Conexao com comunidades,

o . Capacitacao, eventos de
Verticals de Negocios, P 90,

networking, Verticais de

Encontrar investimentos ou
fomentos para impulsionar

Seu projeto. ncgbadoras, SloreparacEo ¢ Negocios, Academy Lab
orojeto
Mentorias e suporte no Capacitacao, mentorias,

Construir produto desenvolvimento de produto  Academy Lab

Suporte no desenvolvimento
Vender de estratégia de entrada de
mercado

Capacitacao, mentorias,
verticais de Negdcios
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Canvas da Proposta de Valor 2 Piaui

Produtose

Servicos
Quais solugdes

ajudam o
segmento de
cliente a cumprir
as tarefas?

Criadores de ganho

0 que oferecer ao cliente para obterem
oS ganhos?

Ganhos

0 que faz o cliente ficar feliz ou torna a
vida mais facil dentro de seu contexto?

Tarefas
Quais tarefas que

Analgésicos

0 que oferecer ao cliente para aliviar as
dores? O que oferecer para solucionar
problemas de clientes?

- Cliente 0 segmento de
cliente tem para

concluir?

Dores
Quais sao os principais problemas

anfrentados pelo cliente? O que impede
dele realizar as tarefas?
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Capacitacao, Mentorias, Eventos de

Networking, conexdo com comunidades, Validar solugdo; conseguir investimento;
proximidade com academia construir rede potente; passar tempo de
qualidade com a familia

Criadores de ganho Ganhos

0 que oferecer ao cliente para obterem 0 que faz o cliente ficar feliz ou torna a
oS ganhos? vida mais facil dentro de seu contexto?

Produtos e

. Tarefas
Servicos Quais tarefas gue
Aceleracgao - - 0 segmento de
Academy Lab clhiente tem para
Verticais de concluir?
Negocios > Pesquisar sobre o negocio,
Mentorias Analgésicos Dores \ descobrir possiveis socios,

Eventos de 0 que oferecer ao cliente para aliviar as Quais sao os principais problemas pessoas e conhecimentos
inovacao dores? O que oferecer para solucionar anfrentados pelo cliente? O que impede que podem ajudar no
Eventos de problemas de clientes? dele realizar as tarefas?

Networking

desenvolvimento da

. _ solucao, construir e validar
Capacitacdes fora do horario comercial, Medo de falhar publicamente; falta o produto.

gratuidade do servico, mentorias de recursos para MVP; falta de

especializadas, rede de beneficios conhecimento sobre
empreendedorismo, falta de

suporte

~
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Capacitacao, Conexao e
Investimento para o

empreendedor do Piaui.

Oferecemos uma jornada guiada com
metodologia baseada no MIT que
oferece suporte e acessos para gque
empreendedores consigam desenvolver
e tracionar seus projetos.
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O que voceé precisa responder para > Piaui

cadastrar seu projeto?

« Titulo da ideia

« Principal Tecnologia

« Setor Econémico

- Descricdao da Oportunidade/Problema

- Descricdo do Produto/Solucao

- Estagio de desenvolvimento do produto/solucao

- Diferenciais da Solucao

» A sua ideia contribui direta ou indiretamente para resolver um desafio socioambiental?
« Objetivos do Desenvolvimento Sustentavel

« Contribuicao para o desafio sociaoambiental

 Equipe
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O que voceé precisa responder para > Piaui

cadastrar seu projeto?

« Titulo da ideia

« Principal Tecnologia

« Setor Econémico

- Descricdo da Oportunidade/Problema

- Descricdo do Produto/Solucao

- Estagio de desenvolvimento do produto/solucao

- Diferenciais da Solucao

» A sua ideia contribui direta ou indiretamente para resolver um desafio socioambiental?
« Objetivos do Desenvolvimento Sustentavel

« Contribuicao para o desafio sociaoambiental

« Equipe



Startup
? Piaui

Descricao da Oportunidade/Problema

Descreva, de forma objetiva, que problema(s) sua ideia pretende solucionar. Vocé pode destacar pontos como: as

oportunidades que existem no mercado para a introducao de sua ideia inovadora de Produto, Servico ou Processo;
Também pode destacar problema socioambiental que se propoe a resolver.

Aqui, vocé deve preencher com seus dados de pesquisa que comprovam a
validacao do problema encontrado. O foco esta nas dores do seu usuario, e como

VOC€é comprova que essa dor € comum a um mercado amplo.

Vocé tem 1.000 caracteres para evidenciar e argumentar sobre a importancia e
urgéncia do problema.



> Startup

Descricdao da Oportunidade/Problema ZPiui

Descreva, de forma objetiva, que problema(s) sua ideia pretende solucionar. Vocé pode destacar pontos como: as

oportunidades que existem no mercado para a introducao de sua ideia inovadora de Produto, Servico ou Processo;
Também pode destacar problema socioambiental que se propoe a resolver.

O empreendedorismo de startups no Piaui enfrenta grandes barreiras estruturais e de acesso a conhecimento.
Apesar do crescente interesse por inovagao, o estado conta com um dos menores indices de densidade de startups do
pais: segundo a ABStartups (2023), menos de 1% das startups brasileiras estao localizadas no Piaui. A falta de acesso a
capacitacao técnica, mentoria e redes de apoio dificulta a transformacao de ideias em negdcios sustentaveis. Além
disso, conforme o SEBRAE (2022), mais de 70% dos empreendedores locais relatam dificuldade de acesso a crédito e
investimento, limitando a competitividade e a sobrevivéncia dos novos empreendimentos. A caréncia de centros de
inovacao, politicas publicas direcionadas e ambientes colaborativos reforca a concentracao de oportunidades nas
regioes Sul e Sudeste, ampliando as desigualdades regionais e restringindo o potencial de desenvolvimento econbmico

e social do estado.
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Descricao do Produto/Solucao

Descreva de forma objetiva o produto, servico ou processo que esta sendo idealizado para resolver o problema
apresentado e que sera objeto central do seu potencial negécio. Descreva sua viabilidade técnica e aponte

resultados de testes, caso tenham sido realizados. Destaque aspectos relativos a escalabilidade e potencial do
negoécio, uma estimativa de mercados que poderao ser atingidos; potenciais clientes e concorrentes; e caso tenha

realizado pesquisas de validacao, pode destacar seus resultados.

Chegou a hora de falar de sua solucao. Apresente dados de como a performance do
trabalho do usuario melhorou apoés o uso de sua solucao, fale sobre a tecnologia utilizada.
Destaque como a sua solucao pode impactar a vida das pessoas, € hao se esqueca de
demonstrar o tamanho de mercado que sua solucao possui.

Vocé tem 1.000 caracteres para convencer que ela é uma ideia que vale a pena ser
investida.
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Descri¢do do Produto/Solucéo > Piau

Descreva de forma objetiva o produto, servico ou processo que esta sendo idealizado para resolver o problema
apresentado e que sera objeto central do seu potencial negécio. Descreva sua viabilidade técnica e aponte

resultados de testes, caso tenham sido realizados. Destaque aspectos relativos a escalabilidade e potencial do
negoécio, uma estimativa de mercados que poderao ser atingidos; potenciais clientes e concorrentes; e caso tenha
realizado pesquisas de validacao, pode destacar seus resultados.

Startup Piaui - Aceleradora de negoécios concebida para impulsionar o ecossistema de inovacao do Piaui, respondendo
as dificuldades de acesso a conhecimento, capacitacao e redes de apoio enfrentadas por empreendedores locais. A
iniciativa oferece estrutura integrada de suporte ao desenvolvimento de startups, conectando empreendedores a
academia, comunidades de inovacao, mentores experientes e oportunidades de inovagao aberta. Seu programa de
aceleracao é baseado nos 24 Passos do Empreendedorismo Disciplinado, do MIT, garantindo base técnica sdlida e
acompanhamento estratégico. Todos os servicos sao gratuitos e o edital de inscricao é continuo, ampliando a inclusao
e o alcance regional. Ja foram registradas 548 inscricoes provenientes de mais de 40 municipios piauienses,
demonstrando viabilidade e demanda pela iniciativa. O programa € escalavel, podendo expandir-se para mais cidades,

com alto potencial de impacto socioeconémico ao fomentar negécios inovadores e competitivos.
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Diferenciais da Solucido > Piaui

Explique os diferenciais da sua solucao em relacao ao que existe no mercado, ressaltando astecnologias envolvidas e
as caracteristicas inovadoras. Destaque o que agrega valor a sua solucao eque a torna dificil de ser replicada.

Ressalte a existéncia de patentes, registro e publicagdes pertinentesa solucao, caso haja, bem como de eventuais

parcerias e potenciais concorrentes. Lembre-se derealizar uma pesquisa sobre a existéncia de solucdes similares e
mercado potencial.

Agora vamos falar sobre sua proposta de valor e seus diferenciais. Além de apresentar o

porqué o usuario vai preferir a sua solucao, vocé deve evidenciar porque ela é melhor que
as concorrentes que estao no mercado.

Vocé tem 1.000 caracteres para convencer que sua solucao é a melhor alternativa para o
usuario realizar o trabalho a ser feito.



® @ ® ~N N St t’
Diferenciais da Solucido > Piaui

Explique os diferenciais da sua solucao em relagcao ao que existe no mercado, ressaltando as tecnologias envolvidas
e as caracteristicas inovadoras. Destaque o que agrega valor a sua solucao eque a torna dificil de ser replicada.

Ressalte a existéncia de patentes, registro e publicagdes pertinentes a solucao, caso haja, bem como de eventuais
parcerias e potenciais concorrentes. Lembre-se de realizar uma pesquisa sobre a existéncia de solucoées similares e
mercado potencial.

O Startup Piaui diferencia-se por oferecer capacitacao, conexao e investimento integrados em uma jornada
estruturada para o empreendedor piauiense. Seu principal diferencial é estar vinculado a Investe Piaui, que conta
com ampla rede de parceiros, mentores e instituicoes em todas as regioes do estado, possibilitando capilaridade e
acesso a oportunidades de inovacao. Diferente de iniciativas pontuais existentes, o programa é continuo, gratuito e
descentralizado, apoiando empreendedores em multiplos municipios. A metodologia de startups, os instrumentos de
avallacao de maturidade e o sistema de matching entre mentores e empreendedores compodem sua base tecnoldgica. O
modelo é dificil de replicar devido a aplicacao da metodologia dos 24 Passos do Empreendedorismo Disciplinado

(MIT), que garante estrutura e consisténcia na tracao dos projetos. O Startup Piaui agrega valor ao fortalecer o ecossistema

local e impulsionar negdcios inovadores e sustentaveis no Piaul.
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Impacto Socioambiental

Descreva de maneira objetiva de que forma a solucao/negécio ira contribuir com os objetivossocioambientais

definidos. Qual(is) o(s) publico(s) beneficiario(s) e quais serao os beneficios geradospara estes publicos.

E agora, vocé vai falar sobre o impacto de seu projeto. Porque investir no seu projeto é investir em um mundo
melhor? Como seu projeto ajuda o Piaui a se tornar um estado mais competitivo, com mais renda e investimentos?

Ou como ele impacta a vida dos seus usuarios garantindo maior qualidade de vida?

Vocé tem 1.000 caracteres para evidenciar que o impacto gerado por sua solucao é significativo.
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Impacto Socioambiental > Piaui

Descreva de maneira objetiva de que forma a solucao/negécio ira contribuir com os objetivossocioambientais

definidos. Qual(is) o(s) publico(s) beneficiario(s) e quais serao os beneficios geradospara estes publicos.

O Startup Piaui contribui diretamente para os Objetivos de Desenvolvimento Sustentavel (ODS) ao promover educacao de
qualidade (ODS 4) por meio de capacitacoes praticas e mentorias especializadas que desenvolvem competéncias
empreendedoras. Estimula o trabalho decente e o crescimento econdmico (ODS 8) ao gerar novas oportunidades de
negocios e fomentar o surgimento de startups competitivas. Ao incentivar a inovacao e o fortalecimento da
infraestrutura empreendedora (ODS 9), amplia o ecossistema de tecnologia e inovagao no estado. Reduz
desigualdades regionais (ODS 10) e reforca o desenvolvimento sustentavel dos municipios piauienses (ODS 11),
descentralizando 0 acesso a inovacao. Aléem disso, promove parcerias institucionais e colaborativas entre governo,
universidades, investidores e empreendedores (ODS 17). Os principais beneficidarios sao empreendedores locais,
especialmente jovens, mulheres e pequenos negdcios, que passam a ter acesso a conhecimento, rede de apoio e

oportunidades reais de crescimento.
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Por que vocé e sua equipe sao as pessoas certas para o desenvolvimento do negécio?

Seu projeto é tocado por vocé, obviamente, e outras pessoas que podem complementar as habilidades necessarias
para a execucao do mesmo. Agora, sao 1.00 caracteres para vocé convencer que sua equipe esta pronta para tocar o
projeto e fazer valer o investimento pelo impacto gerado.
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Descreva de maneira objetiva de que forma a solucao/negécio ira contribuir com os objetivossocioambientais

definidos. Qual(is) o(s) publico(s) beneficiario(s) e quais serao os beneficios geradospara estes publicos.

A equipe do Startup Piaui reune as competéncias essenciais para conduzir um programa de aceleracao de alto
impacto, combinando habilidades em gestao de projetos, comunicacao estratégica, marketing e desenvolvimento de
negocios. Com atuacao integrada, a equipe possui experiéncia na coordenacao de iniciativas de inovagao, articulacao
institucional e relacionamento com empreendedores e investidores. Além disso, conta com uma rede de mentores
experientes, com trajetodria consolidada na criacao, crescimento e gestao de startups e projetos em diversos setores
profissionais — desde tecnologia e educacao até economia criativa e sustentabilidade. Essa diversidade de perfis e
experiéncias garante a conducao técnica, a visao estratégica e a capacidade de execuc¢ao necessarias para apoiar o
desenvolvimento de novos negdcios inovadores no Piaui, fortalecendo o ecossistema empreendedor e assegurando a

efetividade do programa.
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Se inscreva na Aceleragao > Biaui

Se vocé tem duvidas sobre
como definir seu publico-alvo,
ou busca acelerar seu Projeto

INSCREVA-SE NO
PROGRAMA DE
ACELERACAO
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